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2360
ROZPORZADZENIE RADY MINISTROW

z dnia 19 pazdziernika 2004 r.

w sprawie udzielania pomocy de minimis na szkolenia o tematyce handlu zagranicznego

Na podstawie art. 4a ust. 2 ustawy z dnia 9 listopa-
da 2000 r. o utworzeniu Polskiej Agencji Rozwoju
Przedsigbiorczosci (Dz. U. Nr 109, poz. 1158, z pdzn.
zm.") zarzadza sie, co nastepuje:

&8 1. 1. Rozporzadzenie okresla przeznaczenie, wa-
runki dopuszczalnosci oraz tryb udzielania przedsiebior-
com pomocy finansowej dotyczacej szkoleh o tematyce
handlu zagranicznego, o ktérej mowa w art. 4a ust. 1
ustawy z dnia 9 listopada 2000 r. o utworzeniu Polskiej
Agencji Rozwoju Przedsiebiorczosci, zwanej dalej ,,po-
mocg w ramach programu Akademia Handlu Zagra-
nicznego”.

2. Pomoc w ramach programu Akademia Handlu
Zagranicznego jest udzielana jako pomoc de minimis
zgodnie z przepisami rozporzadzenia nr 69/2001 z dnia
12 stycznia 2001 r. w sprawie zastosowania art. 87 i 88
Traktatu WE w odniesieniu do pomocy w ramach za-
sady de minimis (Dz.Urz. WE L 10 z 13.01.2001).

3. Pomoc w ramach programu Akademia Handlu
Zagranicznego moze by¢ udzielana nie dtuzej niz do
dnia 30 czerwca 2007 r.

§ 2. 1. Pomoc w ramach programu Akademia Han-
dlu Zagranicznego obejmuje szkolenia o tematyce
handlu zagranicznego organizowane przez podmioty
spetniajgce warunki okreslone w 8 5, zwane dalej ,jed-
nostkami szkoleniowymi”, i ma na celu podnoszenie
wiedzy i kwalifikacji przedsiebiorcéw w zakresie tech-
niki i organizacji transakcji handlu zagranicznego.

2. Pomoc w ramach programu Akademia Handlu
Zagranicznego moze by¢ udzielana jako dotacja na
dofinansowanie udziatu przedsiebiorcéw, wykonuja-
cych dziatalno$¢ gospodarcza na terytorium Rzeczy-
pospolitej Polskiej, w szkoleniach o tematyce handlu
zagranicznego.

§ 3. Pomocy w ramach programu Akademia Han-
dlu Zagranicznego nie udziela sie:

1) przedsigbiorcom wykonujgcym dziatalno$é go-
spodarczg w sektorze transportu;

2) w zakresie dziatalnos$ci zwigzanej z produkcja,
przetwarzaniem i wprowadzaniem do obrotu pro-
duktéw rolnych, rybotéwstwa i rybactwa, wymie-
nionych w zatgczniku | do Traktatu ustanawiajgce-
go Wspadlnote Europejska;

1 Zmiany wymienionej ustawy zostaty ogtoszone w Dz. U.
22002 r. Nr 25, poz. 253, Nr 66, poz. 596 i Nr 216, poz. 1824
oraz z 2004 r. Nr 145, poz. 1537.

3) jezeli bytaby bezposrednio zwigzana z iloscig eks-
portowanych produktow, utworzeniem i funkcjo-
nowaniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydat-
kami biezacymi zwigzanymi z prowadzeniem dzia-
talnosci eksportowej;

4) jezeli bytaby uwarunkowana pierwszenstwem
uzycia towaréw produkcji krajowej.

8 4. 1. Pomoc w ramach programu Akademia Han-
dlu Zagranicznego moze by¢ udzielana na szkolenia,
o ktérych mowa w ust. 2, realizowane przez jednostki
szkoleniowe, na zasadach i po spetnieniu warunkéw
okreslonych w rozporzadzeniu.

2. Przez szkolenie nalezy rozumie¢:

1) kurs obejmujgcy co najmniej 6 godzin lekcyjnych
w danym roku kalendarzowym;

2) studium handlu zagranicznego, obejmujgce co
najmniej 95 godzin lekcyjnych w danym roku ka-
lendarzowym, konczace sie egzaminem, zwane
dalej ,studium”;

3) studia podyplomowe handlu zagranicznego, obej-
mujace co najmniej 220 godzin lekcyjnych, zwane
dalej , studiami podyplomowymi”.

3. Przez godzine lekcyjna, o ktérej mowa w ust. 2,
nalezy rozumieé 45 minut.

4. Jednostka szkoleniowa ustala samodzielnie pro-
gram szkolen i ich organizacje, z zastrzezeniem ust. 5.

5. Program szkolenia powinien byé zgodny z tema-
tyka handlu zagranicznego i w przypadku:

1) studiow podyplomowych — powinien zawierac¢ co
najmniej zagadnienia wymienione w zatgczniku
nr 1 do rozporzadzenia, w wymiarze godzinowym
okreslonym w tym zataczniku;

2) studium — powinien zawiera¢ co najmniej zagad-
nienia wymienione w zatgczniku nr 2 do rozporza-
dzenia, w wymiarze godzinowym okreslonym
w tym zataczniku;

3) kursu — powinien pozostawac¢ w $cistym zwiagzku
z zakresem tematycznym okreslonym w zatgczni-
kach nr 1 lub 2 do rozporzadzenia, z tym ze co naj-
mniej potowa programu kursu i godzin lekcyjnych
jest poswiecona wybranym zagadnieniom wymie-
nionym w tych zatacznikach.

6. Liczba uczestnikow studiow podyplomowych
nie moze przekraczaé 40 osob.
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7. Szkolenia objete pomocg w ramach programu
Akademia Handlu Zagranicznego koncza sie odpo-
wiednio:

1) kurs — zaliczeniem i otrzymaniem zaswiadczenia;

2) studium — egzaminem i otrzymaniem zaswiad-
czenia;

3) studia podyplomowe — obrong pracy i wydaniem
Swiadectwa.

8. Jednostka szkoleniowa wydaje uczestnikom
szkolenia zaswiadczenie lub $wiadectwo, o ktédrym
mowa w ust. 7, zgodne z wzorami stanowigcymi za-
taczniki nr 1 i 2 do rozporzadzenia Ministra Edukacji
Narodowej oraz Ministra Pracy i Polityki Socjalnej
z dnia 12 pazdziernika 1993 r. w sprawie zasad i wa-
runkéw podnoszenia kwalifikacji zawodowych i wy-
ksztatcenia ogdlnego dorostych (Dz. U. Nr 103,
poz. 472) oraz dodatkowe zaswiadczenie lub $wiadec-
two ukonczenia szkolenia objetego pomoca w ramach
programu Akademia Handlu Zagranicznego, ktérego
wzor stanowi zatgcznik nr 3 do rozporzadzenia.

8 5. 1. Jednostkg szkoleniowg moze by¢ kazdy
podmiot, ktéry spetnia okreslone w odrebnych przepi-
sach wymagania do prowadzenia dziatalnosci w za-
kresie doskonalenia zawodowego i doksztatcania,
z zastrzezeniem ust. 2, nieposiadajacy zalegtosci po-
datkowych oraz zalegtosci z tytutu sktadek wobec Za-
ktadu Ubezpieczeh Spotecznych.

2. W przypadku studium i studiow podyplomowych
jednostkami szkoleniowymi moga by¢ wytacznie:

1) panstwowe i niepanstwowe szkoty wyzsze oraz
wyzsze szkoty zawodowe;

2) Polska Akademia Nauk.

3. Jednostka szkoleniowa jest upowazniona do
prowadzenia szkolen objetych pomoca w ramach pro-
gramu Akademia Handlu Zagranicznego po podpisa-
niu umowy, o ktérej mowa w 8 8 ust. 10.

4. Jednostka szkoleniowa bezzwtocznie informuje
ministra wtasciwego do spraw gospodarki, zwanego
dalej ,Ministrem”, o niedojsciu szkolenia do skutku
najpozniej w planowanym dniu rozpoczecia szkolenia,
lub o jego przerwaniu przed planowanym zakoncze-
niem, najpozniej w dniu przerwania szkolenia.

5. Jednostka szkoleniowa promuje szkolenia objete
pomoca w ramach programu Akademia Handlu Zagra-
nicznego oraz informuje o nich osoby zainteresowane.

8 6. 1. Pomoc w ramach programu Akademia Han-
dlu Zagranicznego moze by¢ udzielana na szkolenia,
ktorych uczestnikiem jest przedsiebiorca, bedacy oso-
ba fizyczng, ktory zgtosit sie do udziatu w szkoleniu,
lub wskazana przez przedsiebiorce osoba fizyczna za-
trudniona u niego na podstawie umowy o prace, po-
wotania, wyboru, mianowania lub spétdzielczej umo-
wy o prace albo petnigca funkcje w jego organach, je-
zeli spetnia nastepujgce wymagania kwalifikacyjne:

1) posiada $wiadectwo maturalne — w przypadku
studium;

2) posiada co najmniej tytut zawodowy licencjata lub
rownorzedny — w przypadku studiéw podyplo-
mowych.

2. Rekrutacje uczestnikéw prowadzi jednostka
szkoleniowa.

3. Uczestnikami nie moga by¢ osoby zatrudnione
przez jednostke szkoleniowag na podstawie umowy
o prace, powotania, wyboru, mianowania lub spoét-
dzielczej umowy o prace lub swiadczace ustugi na jej
rzecz na podstawie umowy cywilnoprawnej albo spra-
wujace funkcje w organach jednostki szkoleniowej.

8 7. Minister moze udzieli¢é pomocy w ramach pro-
gramu Akademia Handlu Zagranicznego, jezeli:

1) jednostka szkoleniowa ztozy zgtoszenie szkolenia;

2) przedsiebiorca przekaze jednostce szkoleniowej
wypetniony formularz zgtoszeniowy uczestnika
szkolenia objetego pomoca w ramach programu
Akademia Handlu Zagranicznego, zwany dalej
,formularzem zgtoszeniowym”;

3) przedsiebiorca nie posiada zalegtosci podatko-
wych oraz zalegtosci z tytutu sktadek wobec Zakta-
du Ubezpieczen Spotecznych;

4) przedsiebiorca nie otrzymat pomocy publicznej na
udziat w tym szkoleniu z innych zrédet;

5) przedsiebiorca w okresie kolejnych 3 lat poprze-
dzajacych dzien ztozenia formularza zgtoszenio-
wego nie otrzymat pomocy de minimis, ktorej
wartosé brutto, tgcznie z pomoca, o ktdra sie ubie-
ga, przekraczataby rownowartosé 100 tys. euro;

6) w przypadku kurséw lub studium — uczestnik uzy-
ska zaswiadczenie ukonczenia kursu lub studium;

7) w przypadku studiow podyplomowych — uczest-
nik zostanie dopuszczony do udziatu w zajeciach
w nastepnym semestrze, a w przypadku ostatnie-
go semestru obroni prace i uzyska swiadectwo;

8) szkolenie, ktérego dotyczy zgtoszenie, o ktérym
mowa w pkt 1, zostanie ukonczone do dnia 30 li-
stopada danego roku; w przypadku studiéw pody-
plomowych termin ten dotyczy semestrow zakon-
czonych w danym roku kalendarzowym;

9) w przypadku kurséw i studium — jednostka szko-
leniowa ztozy rozliczenie kursu lub studium;

10) w przypadku studiéow podyplomowych — jednost-
ka szkoleniowa ztozy rozliczenie semestru oraz

rozliczenie koncowe.

§ 8. 1. Jednostka szkoleniowa zgtasza szkolenie,
dotyczace danego roku kalendarzowego, nie pdzniej
niz trzy miesigce przed planowanym rozpoczeciem
szkolenia, pod rygorem odrzucenia zgtoszenia.

2. Zgtoszenie szkolenia powinno zawieraé infor-
macje dotyczace:

1) jednostki szkoleniowej i prowadzonej przez nig
dziatalnosci;

2) szkolenia.
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3. Zgtoszenie szkolenia sporzadza sie zgodnie
z wzorem stanowigcym zatacznik nr 4 do rozporzadze-
nia.

4. Do zgtoszenia szkolenia jednostka szkoleniowa
dotacza nastepujgce dokumenty:

1) program kursu, studium lub studiéw podyplomo-
wych;

2) zyciorysy zawodowe kadry prowadzacej szkole-
nie;
3

-~

kalkulacje kosztow szkolenia zgodnie z zataczni-
kiem nr 5 do rozporzadzenia;

4) dokument wskazujgcy osobe uprawniong do za-
ciggania zobowigzan w jej imieniu;

5) dokumenty potwierdzajgce status prawny jed-
nostki szkoleniowej oraz prawo do prowadzenia
dziatalnosci, a w przypadku panstwowych szkét
wyzszych — informacje o podstawie prawnej dzia-
tania;

6) zwieztg informacje o pozostajacej w dyspozycji
jednostki szkoleniowej kadrze dydaktycznej, obej-
mujaca okreslenie liczby pracownikéw, ich stopni
naukowych, formy zatrudnienia.

5. Jednostka szkoleniowa sktada zgtoszenie szko-
lenia wraz z wymaganymi dokumentami w trzech eg-
zemplarzach.

6. Kopie sktadanych dokumentéw nalezy poswiad-
czy¢ za zgodnos$¢ z oryginatem.

7. Minister rozpatruje zgtoszenie szkolenia w ter-
minie nieprzekraczajgcym 45 dni od dnia wptywu
zgtoszenia szkolenia.

8. Zgtoszeniu szkolenia, ktdre nie spetnia wyma-
gan okreslonych w ust. 1—6 i nie zostanie poprawio-
ne lub uzupetnione w wyznaczonym terminie, nie
dtuzszym niz 7 dni, nie nadaje sige dalszego biegu.

9. Minister ocenia zgtoszenie szkolenia, biorac pod
uwage nastepujace kryteria:

1) co najmniej trzyletnie doswiadczenie w realizacji
ustug w zakresie doskonalenia zawodowego i do-
ksztatcania, uwzgledniajgc jednostki szkoleniowe
powstate z potaczenia lub podziatu jednostek
szkoleniowych dziatajacych co najmniej 3 lata;

2) doswiadczenie w realizacji szkolen o tematyce
handlu zagranicznego (minimum 5 zrealizowa-
nych szkolen);

3) profesjonalizm jednostki szkoleniowej (jednostka
szkoleniowa posiada personel sktadajacy sie z wy-
soko kwalifikowanych szkoleniowcdw i organiza-
torow szkolen; dopuszczalne jest prowadzenie za-
je¢ przez osoby niepozostajgce w stosunku pracy
z jednostka szkoleniowg);

4) adekwatnos$¢ kwalifikacji i doswiadczenia kadry
dydaktycznej prowadzacej szkolenie do programu
szkolenia;

5) odpowiednie miejsce i techniczne zaplecze do
przeprowadzenia szkolenia.

10. W przypadku pozytywnej oceny zgtoszenia
szkolenia Minister zawiera z jednostkg szkoleniowa
umowe.

8 9. 1. Po podpisaniu umowy, o ktérej mowa w § 8
ust. 10, jednostka szkoleniowa przyjmuje od przedsie-
biorcy formularz zgtoszeniowy w dwoéch egzempla-
rzach. Jednostka szkoleniowa przekazuje oryginat for-
mularza zgtoszeniowego do Ministra, razem z rozlicze-
niem, o ktérym mowa w 8 7 pkt 9i 10.

2. Formularz zgtoszeniowy powinien zawieraé:
1) informacje dotyczace przedsiebiorcy;

2) informacje dotyczace pomocy de minimis uzyska-
nej przez przedsiebiorce w okresie kolejnych 3 lat
poprzedzajacych dzien ztozenia formularza zgto-
szeniowego;

3) informacje o osobach zgtaszanych do udziatu
w szkoleniu;

4) oswiadczenia przedsigbiorcy o spetnieniu warun-
kéw, o ktérych mowa w § 7 pkt 3—b5, oraz oswiad-
czenia o:

a) nieprzekroczeniu rocznego limitu pomocy w ra-
mach programu Akademia Handlu Zagranicz-
nego,

b) akceptacji ceny jednostkowej szkolenia,

c) wptacie naleznosci za udziat w szkoleniu.

3. Wzér formularza zgtoszeniowego stanowi za-
tacznik nr 6 do rozporzadzenia.

4. Do formularza zgtoszeniowego przedsigbiorca
dotacza kopie wszystkich zaswiadczen o pomocy
de minimis uzyskanej przez przedsiebiorce w okresie
kolejnych 3 lat poprzedzajacych dzien ztozenia formu-
larza zgtoszeniowego.

5. Kopie dokumentéw sktadanych wraz z formula-
rzem zgtoszeniowym nalezy poswiadczy¢ za zgodnosé
z oryginatem.

6. Jednostka szkoleniowa ocenia kompletnosé
i prawidtowos$¢ otrzymywanych od przedsiebiorcow
formularzy zgtoszeniowych, przyjmujac kandydatow
do udziatu w szkoleniu tylko w przypadku spetnienia
wszystkich wymagan stawianych w rozporzadzeniu
uczestnikowi szkolenia.

§ 10. 1. Jednostka szkoleniowa ustala cene szkole-
nia jednego uczestnika w wysokos$ci pomniejszonej
o kwote pomocy w ramach programu Akademia Han-
dlu Zagranicznego okreslong w ust. 6.

2. Przedsiebiorca otrzymuje do zaptaty fakture wy-
stawiong przez jednostke szkoleniowg za udziat w szko-
leniu na kwote pomniejszong o kwote pomocy w ra-
mach programu Akademia Handlu Zagranicznego
okreslong w ust. 6 wraz z informacja o zrédle i wielko-
$ci uzyskanej przez przedsiebiorce pomocy de minimis.
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3. Kosztami kwalifikujgcymi sie do objecia pomoca
w ramach programu Akademia Handlu Zagranicznego
sg koszty poniesione wytgcznie w zwigzku z realizacjg
danego szkolenia i zalicza sie do nich:

1) wynagrodzenia wyptacane przez jednostke szkole-
niowag osobom realizujgcym zajecia dydaktyczne;

2) koszt materiatéw szkoleniowych;

3) koszt wynajmu lub uzytkowania wtasnych sal
szkoleniowych i sprzetu dydaktycznego;

4) wydatki biezgce zwigzane z realizacjg szkolenia,
w szczegolnosci wydatki na obstuge administra-
cyjno-biurowa, materiaty eksploatacyjne.

4. Maksymalny dopuszczalny koszt kwalifikujacy
sie do objecia pomoca w ramach programu Akademia
Handlu Zagranicznego wynosi, w przypadku:

1) wynagrodzenia osoéb realizujgcych zajecia dydak-
tyczne — 1 000 zt za 1 godzine lekcyjnag;

2) materiatow szkoleniowych — 250 zt za komplet
dla 1 uczestnika;

3) wynajmu lub uzytkowania wtasnych sal szkolenio-
wych i sprzetu dydaktycznego — 3 000 zt za
1 dzien;

4) wydatkow biezagcych — do 30 % sumy kosztéw
bezposrednich, o ktérych mowa w pkt 1—3.

5. Pomoc w ramach programu Akademia Handlu Za-
granicznego wyptacana jest jednostce szkoleniowej na
kazdego uczestnika szkolenia, ktéry spetnit warunek okre-
$lony w 8 7 pkt 6 i 7, w wysokosci okreslonej w ust. 6.

6. Wielkos¢ pomocy w ramach programu Akade-
mia Handlu Zagranicznego przypadajaca na jednego
uczestnika szkolenia wynosi 50 % kosztow netto szko-
lenia kwalifikujacych sie do objecia pomoca w ramach
programu Akademia Handlu Zagranicznego, jednak
nie wiecej niz:

1) 1 tys. zt — w przypadku kursu;
2) 2 tys. zt — w przypadku studium;
3) 4 tys. zt — w przypadku studiow podyplomowych.

7. W przypadku studidw podyplomowych pomoc
w ramach programu Akademia Handlu Zagranicznego
przypadajgca na jednego uczestnika przystuguje na
kazdy semestr, w wysokosci stanowigcej iloraz kwoty
okreslonej w ust. 6 i liczby semestrow.

8. Roczny limit pomocy w ramach programu Aka-
demia Handlu Zagranicznego, jaka moze by¢ udzielo-
na jednemu przedsigbiorcy, wynosi 12 tys. zt.

§ 11. 1. W 2004 r. wymogu zachowania terminu,
o ktérym mowa w § 8 ust. 1, nie stosuje sie w przypad-
ku zgtoszen studiow podyplomowych.

2. W 2004 r. zgtoszenia studiéw podyplomowych
sktada sie nie p6zniej niz do dnia 10 listopada.

8 12. Rozporzadzenie wchodzi w zycie z dniem

ogtoszenia.

Prezes Rady Ministrow: M. Belka

Zataczniki do rozporzadzenia Rady Ministrow
z dnia 19 pazdziernika 2004 r. (poz. 2360)

Zatacznik nr 1

ZAKRES TEMATYCZNY STUDIOW PODYPLOMOWYCH HANDLU ZAGRANICZNEGO
objetych pomoca w ramach programu Akademia Handlu Zagranicznego

1. Program studiow podyplomowych powinien zawiera¢ wymienione ponizej tematy i podtematy (zaznaczone
pogrubiong czcionka). Podpunkty przypisane podtematom stanowig jedynie wskazéwke.

2. Okreslony ponizej wymiar godzinowy przewidziany na realizacje poszczegdlnych tematéw moze byé zmniej-
szany przez jednostki szkoleniowe o nie wiecej niz 25 %.

— klasyczne teorie handlu miedzynarodowego
— neoklasyczne teorie handlu miedzynarodowego
— teorie neotechnologiczne

2. Rownowaga zewnetrzna w gospodarce otwartej
i sposoby jej utrzymywania
— bilans ptatniczy jako narzedzie analizy ekonomicznej
— rownowaga bilansu ptatniczego

Lp. Temat Podtematy szczegdtowe Wy_mlar
godzinowy
1 2 3 4
1 Miedzynarodowe stosunki 1. Teorie handlu miedzynarodowego a wspoétczesny 16
gospodarcze miedzynarodowy podziat pracy
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3

. Kurs walutowy i polityka kursowa

— kurs walutowy i rynek walutowy
— ustalanie poziomu kursu walutowego

. Zagraniczna i miedzynarodowa polityka handlowa

— taryfowe i pozataryfowe narzedzia polityki handlowej
— wolny handel a protekcjonizm

. Procesy integracji gospodarczej we wspoétczesnym

swiecie
— czynniki sprzyjajgce procesowi integracji
— kierunki rozwoju integracji w Unii Europejskiej

. Teoria i polityka miedzynarodowego ruchu czynnikow

produkciji

— przyczyny miedzynarodowego przeptywu czynnikéw
produkcji

— miedzynarodowe przeptywy kapitatu

— inwestycje bezposrednie i portfelowe

— miedzynarodowe przeptywy sity roboczej

. Globalizacja i zasady Nowej Gospodarki

— Nowa Gospodarka jako gospodarka oparta
na wiedzy
— rozne wymiary globalizacji

2 Prawne uwarunkowania
handlu zagranicznego

. Charakterystyka miedzynarodowego prawa

prywatnego

— waskie i szerokie ujecie miedzynarodowego prawa
prywatnego

— podstawy prawa kolizyjnego

— unifikacja prawa prywatnego na podstawie umoéw
miedzynarodowych

— podstawy prawa spotek w ujeciu porownawczym

. Umowa i jej charakterystyka

— sposoby zawierania umoéw
— warunki waznosci umow

. Typologia umow

— typy uméw w handlu miedzynarodowym
— stopien standaryzacji i unifikacji umoéw w handlu
miedzynarodowym

. Sposoby zabezpieczenia wykonania umowy w handlu

miedzynarodowym

20

3 Marketing w handlu
zagranicznym

. Koncepcja marketingu w eksporcie z uwzglednieniem

roznic miedzy marketingiem produktéw konsumpcyj-

nych i débr przemystowych

— orientacja marketingowa a inne orientacje
przedsiebiorstw

— koncepcja marketing-mix

— marketing produktéw konsumpcyjnych

— marketing débr przemystowych

. Specyfika marketingu Business-to-Business (B2B)

— istota marketingu kierowanego do nabywcow
instytucjonalnych

— charakterystyka poszczegdélnych grup dziatan
marketingowych

26
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. Analiza koniunktury i badanie rynkéw zagranicznych

— charakterystyka przedmiotu badan koniunktury
i mechanizm cyklu koniunkturalnego
— miedzynarodowe aspekty cyklu koniunkturalnego
— metody stosowane w badaniach rynkéw
zagranicznych

. Metody badan marketingowych i zrédta informacji

rynkowej dla eksporterow (zrddta tradycyjne i bazy
danych w Internecie)
— badania pierwotne i badania wtérne
— tradycyjne i nowoczesne zrodta informac;ji
(w tym bazy danych w Internecie)
— tworzenie systemu informacji marketingowych

. Strategie marketingowe w eksporcie

— metody oceny pozycji rynkowej przedsiebiorstwa
— strategie ze wzgledu na stopien globalizacji

— strategie wejscia na rynki zagraniczne

— strategie funkcjonalne

. Ksztattowanie produktu i asortymentu, ceny,

dystrybucji i promocji

. Zasady organizacji imprez targowych

— wybor imprez targowych i zrodta informacji
na ten temat

— przygotowanie, realizacja i analiza wystgpien
targowych

. Organizacja marketingu w przedsiebiorstwie

— kryteria tworzenia stuzb marketingowych
(kryterium funkcjonalne, produktowe, geograficzne,
wg grup nabywcow)

— wady i zalety réznych wariantéw organizacji

4 | Transakcje handlu
zagranicznego

. Formalno-prawne uwarunkowania prowadzenia

wymiany miedzynarodowej

. Rodzaje transakcji

— transakcje eksportowe i importowe
— transakcje wyodrebnione ze wzgledu na przedmiot
obrotu

. Transakcje zawierane na rynkach instytucjonalnie

zorganizowanych
— gietdy

— aukcje

— przetargi

— targi

. Nietypowe transakcje w obrocie z zagranica

— transakcje barterowe i kompensacyjne
— transakcje wigzane

— obrot uszlachetniajgcy

— samosptata (buy-back)

— obrét licencyjny i franchising

— inne transakcje

. Cykl transakcyjny i realizacja poszczegodlnych jego faz

— przygotowanie transakgcji
— zawarcie transakcji

28
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— realizacja
— kontrola transakgji
. Analiza klauzul kontraktowych
— klauzule zasadnicze
— klauzule uzupetniajace
— specyficzne klauzule kontraktowe w obrocie
dobrami przemystowymi
. Dokumenty w handlu zagranicznym
— dokumenty podstawowe (faktura handlowa,
dokumenty przewozowe, dokumenty ubezpiecze-
niowe)
— dokumenty pomocnicze
. Zwyczaje i uzanse handlowe
— Incoterms
— inne zwyczaje i uzanse
5 Rozliczenia miedzynarodowe . Bezposrednie rozliczenia miedzy kupujacymi 20
i sprzedajacymi
— barter
— regulowanie naleznosci i zobowigzan w transakcjach
uwarunkowanych
— zaptata w pienigdzu gotowkowym
. Sposoby rozliczen
— rozliczenia za posrednictwem bankow
— rozliczenia dewizowe
— rozliczenia clearingowe
. Sposoby zaptat w rozliczeniach posrednich
— nieuwarunkowane — weksel, czek, polecenie
zaptaty
— uwarunkowane — inkaso dokumentowe
i akredytywa dokumentowa
. Rola kredytu w rozliczeniach miedzynarodowych
— technika kredytowania
— koszty kredytow zagranicznych
. Ryzyko zwigzane z rozliczeniami miedzynarodowymi
— rodzaje ryzyka
— metody zabezpieczania si¢ przed ryzykiem
— gwarancje bankowe
6 Finanse przedsiebiorstw . Pojecie i organizacja finansow przedsiebiorstwa 10
uczestniczacych w obrotach
zagranicznych . Przychody i koszty przedsiebiorstwa
. Efektywnosé finansowa przedsiebiorstwa
. Zasilanie finansowe przedsiebiorstwa
. Zarzadzanie finansami w przedsiebiorstwie
7 Finansowanie handlu . Istota i pojecie finansowania handlu zagranicznego 10

zagranicznego

. Pojecie i rodzaje kredytow eksportowych

— kredyt kupiecki
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— refinansowanie eksporteréw przez banki komercyjne,
specjalne instytucje finansowe, konsorcja, bank
centralny, kredyty bankdéw i specjalnych instytucji
finansowych przyznawane importerom, ,wigzane”
kredyty panstwowe
3. Specjalne systemy finansowania i ubezpieczania
kredytow eksportowych
4. Finansowanie handlu zagranicznego w Polsce
— rola bankéw w finansowaniu handlu zagranicznego
— KUKE S.A. jako element systemu ubezpieczania
kredytéw eksportowych w Polsce
8 Ubezpieczenia w obrotach 1. Ryzyko w obrotach zagranicznych 12
zagranicznych — pojecie ryzyka
— metody eliminacji albo ograniczania ryzyka
2. Ubezpieczenie a reasekuracja
3. Podstawy prawne i organizacja rynku ubezpiecze-
niowego zwigzanego z handlem zagranicznym
4. Rodzaje ubezpieczen w handlu miedzynarodowym
5. Ubezpieczenie kredytu w transakcjach handlu
zagranicznego
9 Handel elektroniczny 1. Internet jako globalne narzedzie komunikowania 10
w biznesie miedzynarodowym — istota Internetu jako medium interaktywnego
— korzysci i zagrozenia zwigzane ze stosowaniem
Internetu
2. Narzedzia Internetu stosowane przez
przedsiebiorstwa
— e-mail
— witryny WWW
— WAP
3. Istota handlu elektronicznego B2B i B2C
— podmioty dziatajgce na rynku handlu
elektronicznego
— handel miedzy przedsiebiorstwami
— detaliczny handel elektroniczny (detalisci ,czystej
gry” i detalisci ,wielokanatowi”)
4. Wirtualne rynki
— gietdy towarowe i ich charakterystyka
— platformy handlu elektronicznego
5. Podpis elektroniczny
10 Logistyka i transport w handlu | 1. Logistyka jako instrument strategii przedsiebiorstwa 12

zagranicznym

— koncepcja tancucha dostaw jako podstawa
ogistyki

— funkcje logistyki

— logistyka a strategia przedsiebiorstwa

— koszty logistyczne

. Logistyka globalna a miedzynarodowe taincuchy

dostaw
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. Rynek miedzynarodowych ustug logistycznych

— podmioty dziatajgce na miedzynarodowym rynku
ustug logistycznych
— zasady funkcjonowania rynku

. Logistyka w sferze zaopatrzenia, produkcji

i dystrybucji

. Tendencje w zarzadzaniu logistycznym

— charakterystyka zarzadzania logistycznego

— logistyka a nowoczesne koncepcje zarzadzania
(Just-in-Time, Lean Management, Total Quality
Management, Time Based Management,
Reengineering)

. Transport w systemach logistycznych

1

Negocjacje w biznesie
miedzynarodowym

. Proces negocjaciji i jego fazy

— przygotowanie negocjacji
— realizacja
— podsumowanie negocjacji

. Techniki negocjacji i umiejetnos¢ ich doboru

w réznych sytuacjach

— podejscie psychologiczne a podejscie psychocy-
bernetyczne do osoby negocjatora

— techniki skutecznych negocjacji

— negocjowanie klauzul kontraktowych

. Komunikowanie werbalne i niewerbalne

. Etykieta w biznesie

— szacunek dla osoby negocjatora
— zasady organizacji spotkania negocjacyjnego

. Zasady negocjacji z partnerami z réznych kregéw

kulturowych

— wptyw stylu zarzadzania na styl negocjaciji

— kulturowe uwarunkowania procesu negocjacji
i sposoby reagowania na nie

. Charakterystyka najczestszych btedow

negocjacyjnych

12

12

Zajecia praktyczne
specjalizacyjne

12

13

Seminarium dyplomowe

14

Liczba godzin do
zagospodarowania
wg uznania jednostki
szkoleniowej

28

tacznie
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Zatacznik nr 2

ZAKRES TEMATYCZNY
STUDIUM HANDLU ZAGRANICZNEGO

objetego pomoca w ramach programu Akademia Handlu Zagranicznego

1. Program studium handlu zagranicznego powinien zawiera¢ wymienione ponizej tematy i podtematy (zazna-
czone pogrubiong czcionkg). Podpunkty przypisane podtematom stanowig jedynie wskazéwke.

2. Okreslony ponizej wymiar godzinowy przewidziany na realizacje poszczegdlnych tematéw moze byé zmniej-
szany przez jednostki szkoleniowe o nie wiecej niz 25 %.

Wymiar

Lp. Temat Podtematy szczegétowe godzinowy

1 2 3 4

1 | Prawne uwarunkowania 1. Charakterystyka miedzynarodowego prawa 12

handlu zagranicznego prywatnego

— waskie i szerokie ujecie miedzynarodowego prawa
prywatnego

— podstawy prawa kolizyjnego

— unifikacja prawa prywatnego na podstawie umoéw
miedzynarodowych

— podstawy prawa spotek w ujeciu porownawczym

2. Umowa i jej charakterystyka
— sposoby zawierania umoéw
— warunki waznosci umow

3. Typologia uméw
— typy uméw w handlu miedzynarodowym
— stopien standaryzacji i unifikacji uméw w handlu
miedzynarodowym

4. Sposoby zabezpieczenia wykonania umowy
w handlu miedzynarodowym

Zajecia praktyczne specjalizacyjne

2 | Marketing w handlu 1. Koncepcja marketingu w eksporcie z uwzglednieniem 14

zagranicznym roznic miedzy marketingiem produktéw konsum-

pcyjnych i dobr przemystowych

— orientacja marketingowa a inne orientacje
przedsiebiorstw

— koncepcja marketing-mix

— marketing produktéw konsumpcyjnych

— marketing débr przemystowych

2. Specyfika marketingu Business-to-Business (B2B)
— istota marketingu kierowanego do nabywcow
instytucjonalnych
— charakterystyka poszczegdélnych grup dziatan
marketingowych

3. Analiza koniunktury i badanie rynkéw
zagranicznych
— charakterystyka przedmiotu badan koniunktury
i mechanizm cyklu koniunkturalnego
— miedzynarodowe aspekty cyklu koniunkturalnego
— metody stosowane w badaniach rynkéw
zagranicznych
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. Metody badan marketingowych i zrodta informacji

rynkowej dla eksporteréw (zrédta tradycyjne i bazy

danych w Internecie)

— badania pierwotne i badania wtérne

— tradycyjne i nowoczesne zrédta informacji (w tym
bazy danych w Internecie)

— tworzenie systemu informacji marketingowych

. Strategie marketingowe w eksporcie

— metody oceny pozycji rynkowej przedsigbiorstwa
— strategie ze wzgledu na stopien globalizacji

— strategie wejscia na rynki zagraniczne

— strategie funkcjonalne

. Ksztattowanie produktu i asortymentu, ceny,

dystrybucji i promocji

. Zasady organizacji imprez targowych

— wybor imprez targowych i zrédta informacji na
ten temat

— przygotowanie, realizacja i analiza wystgpien
targowych

. Organizacja marketingu w przedsiebiorstwie

— kryteria tworzenia stuzb marketingowych
— wady i zalety réznych wariantéw organizacji

. Handel elektroniczny i zastosowanie Internetu

w marketingu

Zajecia praktyczne specjalizacyjne

3 | Transakcje handlu
zagranicznego

1.

Formalno-prawne uwarunkowania prowadzenia
wymiany miedzynarodowej

. Rodzaje transakcji

— transakcje eksportowe i importowe
— transakcje wyodrebnione ze wzgledu na przedmiot
obrotu

. Transakcje zawierane na rynkach instytucjonalnie

zorganizowanych
— gietdy

— aukcje

— przetargi

— targi

. Nietypowe transakcje w obrocie z zagranica

— transakcje barterowe i kompensacyjne
— transakcje wigzane

— obrot uszlachetniajgcy

— samosptata (buy-back)

— obrét licencyjny i franchising

— inne transakcje

. Cykl transakcyjny i realizacja poszczegdlnych jego faz

— przygotowanie transakgji
— zawarcie transakgcji

— realizacja

— kontrola transakgji

. Analiza klauzul kontraktowych

— klauzule zasadnicze
— klauzule uzupetniajace

16




Dziennik Ustaw Nr 236

— 16804 —

Poz. 2360

3

— specyficzne klauzule kontraktowe w obrocie
dobrami przemystowymi

7. Dokumenty w handlu zagranicznym
— dokumenty podstawowe (faktura handlowa,
dokumenty przewozowe, dokumenty ubezpie-
czeniowe)
— dokumenty pomocnicze

8. Zwyczaje i uzanse handlowe
— Incoterms
— inne zwyczaje i uzanse

Zajecia praktyczne specjalizacyjne

4 | Finansowe zagadnienia
handlu zagranicznego

1. Rozliczenia miedzynarodowe

— bezposrednie rozliczenia miedzy kupujgcymi
i sprzedajgcymi

— sposoby rozliczen za posrednictwem bankow,
rozliczenia dewizowe i rozliczenia clearingowe

— nieuwarunkowane i uwarunkowane sposoby
zaptat w rozliczeniach posrednich

— rola kredytu w rozliczeniach miedzynarodowych

— ryzyko zwigzane z rozliczeniami migedzynarodowymi

2. Finanse przedsiebiorstw uczestniczacych w obrotach
zagranicznych
— pojecie i organizacja finanséw przedsiebiorstwa
— przychody i koszty przedsiebiorstwa
— efektywnos¢ finansowa przedsiebiorstwa
— zasilanie finansowe przedsiebiorstwa
— zarzadzanie finansami w przedsiebiorstwie

3. Finansowanie handlu zagranicznego

— istota i pojecie finansowania handlu zagranicznego

— pojecie i rodzaje kredytéw eksportowych

— refinansowanie eksporteréw przez banki
komercyjne, specjalne instytucje finansowe,
konsorcja, bank centralny, kredyty bankéw
i specjalnych instytucji finansowych przyznawane
importerom, ,wigzane” kredyty panstwowe

— specjalne systemy finansowania i ubezpieczania
kredytow eksportowych

— finansowanie handlu zagranicznego w Polsce

— rola bankéw i KUKE S.A.

Zajecia praktyczne specjalizacyjne

21

5 | Ubezpieczenia w obrotach
zagranicznych

1. Ryzyko w obrotach zagranicznych

— pojecie ryzyka

— metody eliminacji albo ograniczania ryzyka
2. Ubezpieczenie a reasekuracja

3. Podstawy prawne i organizacja rynku ubezpiecze-
niowego zwigzanego z handlem zagranicznym

4. Rodzaje ubezpieczen w handlu miedzynarodowym

5. Ubezpieczenie kredytu w transakcjach handlu
zagranicznego

Zajecia praktyczne specjalizacyjne
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3

6 | Logistyka i transport
w handlu zagranicznym

. Logistyka jako instrument strategii

przedsiebiorstwa

— koncepcja tancucha dostaw jako podstawa
logistyki

— funkcje logistyki

— logistyka a strategia przedsiebiorstwa

— koszty logistyczne

. Logistyka globalna a miedzynarodowe taincuchy

dostaw

. Rynek miedzynarodowych ustug logistycznych

— podmioty dziatajace na miedzynarodowym rynku
ustug logistycznych
— zasady funkcjonowania rynku

. Logistyka w sferze zaopatrzenia, produkcji

i dystrybucji

. Tendencje w zarzadzaniu logistycznym

— charakterystyka zarzgdzania logistycznego

— logistyka a nowoczesne koncepcje zarzadzania
(Just-in-Time, Lean Management, Total Quality
Management, Time Based Management,
Reengineering)

6. Transport w systemach logistycznych

Zajecia praktyczne specjalizacyjne

7 | Negocjacje w biznesie
miedzynarodowym

1.

Proces negocjacji i jego fazy
— przygotowanie negocjacji
— realizacja

— podsumowanie negocjacji

. Techniki negocjacji i umiejetnos¢ ich doboru

w roznych sytuacjach

— podejscie psychologiczne a podejscie psychocy-
bernetyczne do osoby negocjatora

— techniki skutecznych negocjacji

— negocjowanie klauzul kontraktowych

. Komunikowanie werbalne i niewerbalne

. Etykieta w biznesie

— szacunek dla osoby negocjatora
— zasady organizacji spotkania negocjacyjnego

. Zasady negocjacji z partnerami z réznych kregéw

kulturowych

— wptyw stylu zarzgdzania na styl negocjacji

— kulturowe uwarunkowania procesu negocjacji
i sposoby reagowania na nie

. Charakterystyka najczestszych btedow

negocjacyjnych

Zajecia praktyczne specjalizacyjne

16

tacznie
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Zatacznik nr 3
WZOR

Logo/Pieczec¢ jednostki szkoleniowej

ZASWIADCZENIE/
SWIADECTWO *

(= V= |

(nazwa studiow podyplomowych/studium/kursu®)

(w wymiarze ........ godzin)
zrealizowane przez

(nazwa jednostki szkoleniowej )

objete pomoca w ramach programu
AKADEMIA HANDLU ZAGRANICZNEGO
na podstawie rozporzadzenia Rady Ministréw z dnia 19 pazdziernika 2004 r.
w sprawie udzielania pomocy de minimis na szkolenia
o tematyce handlu zagranicznego

(miejsce, data) podpisy (Rektor uczelni
/Kierownik szkolenia®)

* Niepotrzebne skreslic.
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Zatacznik nr 4

ZGLOSZENIE
KURSU/STUDIUM/STUDIOW PODYPLOMOWYCH*
Nr .......... [rok ......... (nr nadaje minister wtasciwy do spraw gospodarki)

na podstawie rozporzadzenia Rady Ministrow z dnia 19 pazdziernika 2004 r.
w sprawie udzielania pomocy de minimis na szkolenia o tematyce handlu zagranicznego

UWAGA! Zgtoszenie wraz z dokumentami wymienionymi w 8 8 ust. 4 rozporzadzenia nalezy ztozyé w trzech
egzemplarzach.

(miejsce na pieczec jednostki
szkoleniowej)

miejsce, data

Dziatajgc w imieniu i na rzecz jednostki SZKOIENTIOWE] .......eeiiiiiiiii e

oswiadczam, ze:
1) Spetniam/y warunki okreslone dla jednostki szkoleniowej w ww. rozporzadzeniu Rady Ministrow.

2) Nie posiadam/y zalegtosci podatkowych oraz zalegtosci z tytutu sktadek wobec Zaktadu Ubezpieczenn Spo-
tecznych.

3) Jednostka szkoleniowa nie jest zagrozona likwidacjg, upadtoscig ani postepowaniem uktadowym.

4) Jednostka szkoleniowa rozpoczeta realizacje ustug w zakresie doskonalenia zawodowego i doksztatcania

W ANTU oo e e s e s e e e e e e e e e e e e e e e e eeeenens .
(podac date)

5) Jednostka szkoleniowa posiada/nie posiada® doswiadczenie/a w realizacji szkolen zwigzanych z tematyka

(0= TaTe LU R: T 1 =T o T Te4 = o o TSP
(podac liczbe zrealizowanych szkolen o tej tematyce)

6) Zamierzam zorganizowaé kurs/studium/studia podyploOmMOWE" 0 NAZWIE ........cecueeeeeereeeereereeereeeeeeteseeseeaeseesesnens
........................................................................................................ objety/e pomoca w ramach programu Akade-

mia Handlu Zagranicznego (AHZ) dla ................ uczestnikow AHZ.

7) Program kursu/studium/studiow podyplomowych” jest w zwigzku/spetnia® Zakres tematyczny studium/stu-
diéw podyplomowych™ AHZ.
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8) Kierownikiem SZKOIENTA JEST ... ...t e e e e e s e e e e e e e e e e e e e se e e e s nne e e e e e e e eeeesea e nnnnneeeeeas

Kadra dydaktyczna prowadzaca szkolenie sktada sie z (podac imie i nazwisko, stopiern naukowy, wyktadany
na szkoleniu temat):

Szkolenie realiZoOWane DEAZIE Wi ......eeiiiiieiii e e e e s e e e e e e e e e e s ee e e e e saansaar e e e e e e e e e eee e annnnreneees
(miejsce szkolenia — dane teleadresowe)

Informacje o miejscu i technicznym zapleczu do przeprowadzenia szkolenia: .........ccccccceeeieiieei i cccccccceeeceeeee,

Termin rozpoczecia szKolenia (Ad-MM-TT): i e e e e e asseaeaeeaaaeeeeeeeeennnenes
Termin zakonczenia SzKolenia (Ad-MIM-IT): oo e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e s raeaeeeseseeaaeeeeeeeseenernnns
Termin sesji egzaminacyjnej (Ni€ dOtYCZY KUISOWY/: ... e ceeeeee e e ettt e e e e e e e e e e aeaaaaeaeeeeeeeenennns

Termin zakonczenia | semestru studiow podyplomowych (dd-mMmMm-rr): .o e

9) Przedstawienie kosztow szkolenia:
a) koszt catkowity szkolenia: ........ccoeeeccvnvvneenennn. zt
b) planowana liczba uczestnikdw AHZ: .........ccccoviiiiieinennnn.
c¢) koszt szkolenia na jednego uczestnika AHZ: ............ccciiiininneeen. zt
d) wielko$¢ pomocy (wybierz wtasciwe)
50 % kosztu szkolenia na uczestnika w kwocie na jednego uczestnika AHZ: ..........cccoeeiieeennns zt
........... zt jako maksymalng kwote pomocy na uczestnika AHZ
e) ogdlna kwota pomocy (b X d) = cceeeceeeeeennnnnn. 4 B3 (0 XY,V 1= )

f) kwote pomocy okreslong na podstawie rozliczenia szkolenia prosimy przekazaé¢ na nasze konto bankowe

(podpisy osob upowaznionych
do reprezentacji, pieczec)

*Niepotrzebne skreslic.
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KALKULACJA KOSZTOW SZKOLENIA nr .../rok ...

objetego pomoca w ramach programu Akademia Handlu Zagranicznego

Parametry wyjsciowe

dzien szkolenia = ....ccccoeeeviiiiii godzin lekcyjnych szkolenia

(podac liczbe)

Zatacznik nr 5

Liczba dni szkolenia: Liczba godzin efektywnych:

Liczba uczestnikéw:

(liczba uczestnikow AHZ x poz. 8)

Poy Rodzaj kosztu kwalifikowanego Koszt Liczba Kwota kosztu
) jednostkowy jednostek (PLN)
bezposredni posredni
1 Wynagrodzenia osob realizujg-
cych zajecia dydaktyczne
2 Koszt materiatéw szkolenio-
wych
Koszt wynajmu (uzytkowania
3 | wtasnych) sal szkoleniowych
i sprzetu dydaktycznego
4 Razem
(od poz. 1 do poz. 3)
5 Wydatki biezgce | do 30 % poz. 4
6 Razem
(poz. 4+poz. 5)
7 Koszt na 1 uczestnika
8 Kwota pomocy na 1 uczestnika AHZ (50 % poz. 7 lub kwota limitu) — zaokraglona
zawsze w dot do petnego ztotego
9 Cena dla 1 uczestnika AHZ
(poz. 7 — poz. 8)
10 Ogdlna kwota pomocy
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Zatacznik nr 6

WZOR

FORMULARZ ZGtOSZENIOWY UCZESTNIKA SZKOLENIA
objetego pomoca w ramach programu Akademia Handlu Zagranicznego
na podstawie rozporzadzenia Rady Ministrow z dnia 19 pazdziernika 2004 r.

w sprawie udzielania pomocy de minimis na szkolenia
o tematyce handlu zagranicznego

UWAGA! Zgtoszenie wraz z dokumentami wymienionymi w 8 9 ust. 4 rozporzadzenia nalezy ztozy¢ w dwadch
egzemplarzach.

Do:

(miejsce na pieczec przedsigbiorcy) : A . :
(petna nazwa jednostki szkoleniowej)

Petna nazwa (firma) przedsigbiorcy lub imie
i nazwisko

Petny adres siedziby przedsiebiorcy lub miejsca
zamieszkania, zgodnie z dokumentami rejestrowymi

Siedmiocyfrowy identyfikator gminy, w ktorej
przedsigbiorca ma siedzibe lub miejsce
zamieszkania, zgodnie z rozporzadzeniem

Rady Ministrow z dnia 15 grudnia 1998 r. w sprawie
szczegotowych zasad prowadzenia, stosowania

i udostepniania krajowego rejestru urzedowego
podziatu terytorialnego kraju oraz zwigzanych

z tym obowigzkéw organéw administracji rzadowej
i jednostek samorzadu terytorialnego (Dz. U. Nr 157,
poz. 1031, z pézn. zm.)

Telefon i faks

REGON

NIP

Klasa rodzaju dziatalnosci wg PKD

Forma opodatkowania (wtasciwe zaznaczyc) Q ryczatt od przychoddéw ewidencjonowanych;

Q karta podatkowa;

O zasady ogdlne — podatek dochodowy od os6b
fizycznych;

O podatek dochodowy od oséb prawnych

Forma prawna prowadzonej dziatalnosci Q 1.A. przedsiebiorstwo panstwowe;

(wtasciwe zaznaczyc) 0 1.B. jednoosobowa spoétka Skarbu Panstwa;

0 1.C. jednoosobowa spotka jednostki samorzadu
terytorialnego, w rozumieniu przepiséw o
gospodarce komunalnej;
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Q 1.D. spotka akcyjna albo spdtka z 0.0., w stosunku
do ktérych Skarb Panstwa, jednostka
samorzadu terytorialnego, przedsiebiorstwo
panstwowe lub jednoosobowa spotka Skarbu
Panstwa sg podmiotami, ktére posiadaja
uprawnienia takie jak przedsiebiorcy
dominujacy w rozumieniu przepisow o
ochronie konkurencji i konsumentéw;

Q 2. przedsigbiorca nienalezacy do kategorii

okreslonych kodem od 1.A. do 1.D.

Wielkos$¢ przedsiebiorcy Q mikroprzedsiebiorca’;
(wtasciwe zaznaczyc) Q przedsiebiorca maty”;
Q przedsiebiorca $redni”;
Q inny przedsigbiorca

* W rozumieniu rozporzadzenia nr 70/2001 z dnia 12 stycznia 2001 r. w sprawie zastosowania art. 87 i 88 Traktatu WE
w odniesieniu do pomocy panstwa dla matych i $rednich przedsigbiorstw (Dz. Urz. WE L 10 z 13.01.2001 oraz L 063
z 28.02.2004).

Wartos¢ pomocy de minimis uzyskanej przez przedsiebiorce w okresie kolejnych 3 lat poprzedzajacych
dzien ztozenia niniejszego formularza zgtoszeniowego:

= w tym wartos¢ pomocy publicznej, ktérej charakter de minimis zostat potwierdzony zaswiadczeniem, o
ktorym mowa w art. 5 ust. 2 ustawy z dnia 30 kwietnia 2004 r. o postepowaniu w sprawach dotyczacych
pomocy publicznej (Dz. U. Nr 123, poz. 1291):

Zgtoszenie
Niniejszym zgtaszam do udziatu w (niepotrzebne skreslic) kursie/studium/studiach podyplomowych realizowa-

0NV Ze] T o Yo To Iy T- T,z PSPPI

W tEIMINIE .iiiviiiieeic e eeea e AT,
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Jednoczesnie oswiadczam, ze:

1) w okresie kolejnych 3 lat poprzedzajacych dzien ztozenia niniejszego formularza zgtoszeniowego nie otrzy-
matem pomocy de minimis, ktdérej warto$é¢ brutto, tagcznie z pomocg, o ktdérg sie ubiegam, przekraczataby

rownowartos¢ 100 tys. euro;

2) nie posiadam zalegtosci podatkowych oraz zalegtosci z tytutu sktadek wobec Zaktadu Ubezpieczen Spotecz-

nych;

3) nie otrzymatem pomocy publicznej na udziat w powyzszym szkoleniu z innych zrédet;

4) nie przekroczytem rocznego limitu pomocy w ramach programu Akademia Handlu Zagranicznego w roku
biezacym. Do dnia ztozenia niniejszego formularza zgtoszeniowego taczna kwota pomocy otrzymanej
W oerereeeeens roku (prosze podac rok biezacy) na podstawie rozporzagdzenia Rady Ministrow z dnia 19 paz-
dziernika 2004 r. w sprawie udzielania pomocy de minimis na szkolenia o tematyce handlu zagranicznego

AV [ 1] I ZE (STOWVNI B! e ————————————— );

5) akceptuje cene jednostkowag szkolenia w kwocie ... zt, pomniejszong o dofinansowanie kosztéw udziatu
w szkoleniu udzielane z budzetu panstwa z czes$ci 20 — Gospodarka w kwocie ... zt na jednego uczestnika

szkolenia objetego pomocag w ramach programu Akademia Handlu Zagranicznego;

6) naleznos$¢ za udziat w SzZKOIENIU 0 NAZWIE ....c.eeueeiiiiiieeiiee e za wszystkie zgtoszone
osoby w kwocie ........cccceuueees zt zostata wptacona na rachunek bankowy Nr ...
W banku ... . Kopie dyspozyciji przelewu w zataczeniu.

(miejsce, dnia) (podpisy osob upowaznionych do reprezentacji, pieczec)



